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การใช้ร้านค้าออนไลน์ Richtimeteam เพ่ือท าตลาดออนไลน์ 

โดย ทีมงาน Richtimeteam 

 
 หลงัจากมรีา้นคา้ออนไลน์ Richtimeteam เป็นของตวัเองแลว้ อย่านอนนิ่งเฉยครบั ลุกขยบัจบั
เมาส ์คลิก๊กนัต่อ กบัการปา่วประกาศหรอืท าตลาดออนไลน์ใหด้งัสุดข ัว้ กบัทมีงาน Richtimeteam ครบั 
พรอ้มหรอืยงัครบัทีจ่ะกา้วเขา้สู่ประตูแห่งการสรา้งรายไดแ้บบไม่รูจ้บ 24 ช ัว่โมง กบัการท าตลาด
ออนไลน์สไตล ์Richtimeteam ถา้พรอ้มแลว้….ไปดว้ยกนั ณ บดันี้ครบั 
 
 การท าตลาดออนไลน์สไตล ์ Richtimeteam มีหวัใจส าคญัอยู่ 3 ข้อด้วยกนัครบั 

1. ยงิใหโ้ดนตวั (วเิคราะหแ์ละเลอืกกลุ่มเป้าหมาย)  
2. เลอืกใชอ้าวธุใหเ้หมาะ (เลอืกชอ่งทางการตลาด) 
3. ตามเกบ็ (วเิคราะหผ์ลทีไ่ด)้ 

 
 
 
 

1. ยิงให้โดนตวั (วิเคราะหก์ลุ่มเป้าหมาย) 
การวเิคราะหก์ลุ่มเป้าหมายเป็นกระบวนการแรกทีเ่ราจะพูดถงึกนัครบั เราตอ้งหาลูกคา้หรอืผู้

มุ่งหวงัใหเ้จอครบั เปรยีบเชน่จะตกปลาเราต้องรู้ว่าปลาบ่อไหนทีม่ีปลาและปลาในบ่อเป็นปลา
ประเภทไหน  หรอืถา้จะเลอืกจะยงิตอ้งยงิใหโ้ดนตวัครบั ไม่ง ัน้เปลอืกกระสุน เปลอืงเวลาแย่ครบั 

 
ผูมุ้่งหวงัหรอืกลุ่มเป้าหมายทีเ่ราพบบ่อยๆในทีน่ี้ผมจะแบ่งออกเป็น 2 กลุ่มใหญ่ๆ คอื 

 ผูมุ้่งหวงัท่ีเป็นผูบ้ริโภค เรยีกง่ายๆวา่ ลูกคา้ทีช่อบใช ้ชอบกนิ 

 ผูมุ้่งหวงัท่ีเป็นนักธรุกิจ เรยีกง่ายๆวา่ ลูกคา้นกัธุรกจิ 
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 ผูมุ้่งหวงัท่ีเป็นผูบ้ริโภค 
เราตอ้งเจาะกนัไปถงึเรื่องเพศ อายุ ความชอบ รสนิยมการใชช้วีติ(life stye) ยกตวัอย่างเชน่ 

หากเราจะขายกาแฟมะรุมเพื่อสุขภาพรมติา เราจะตอ้งเริม่จนิตนาการถงึ กลุ่มคนทีร่กัสุขภาพ อายุตัง้แต ่
25-60 ปี ดื่มกาแฟเป็นประจ า หรอือาจจะแคบกวา่นัน้ คอื กลุ่มคนอาย ุ40 ขึน้ไป ในกรุงเทพฯ ทีเ่น้นใส่
ใจสุขภาพ และไม่อยากเดนิทางไกล หรอือกีหนึ่งตวัอย่าง คอื เราจะขายชดุความงามสมุนไพร ใหก้บั
กลุ่มเป้าหมาย ผูห้ญงิ วยัท างานอายุตัง้แต ่25-40 ปี ทีช่อบสมุนไพรกบัความงาม 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
ผูมุ้่งหวงักลุ่มผูผู้บ้รโิภค กลุ่มนี้เน้นกนิ  ดื่ม ใช ้เพราะฉะนัน้สาระทีเ่ราจะน าเสนอควรจะเน้นเรื่อง

ของสรรพคุณของสนิคา้วา่ดอีย่างไร ชว่ยใหสุ้ขภาพ หรอืหน้าตาเปลีย่นแปลงไปในทางทีด่ขี ึน้ไดอ้ย่างไร 
สิง่ส าคญั คอื การรบัรองมาตรฐานต่างๆ เชน่ ผา่น อย.โรงงานผา่นมาตรฐาน GMP ,คุณวฒุขิองเจา้ของ
ผูผ้ลติ (การศกึษา,ความเชีย่วชาญการผลติ),ใบรบัรองต่างๆ สิง่เหล่านี้จะเป็นการสรา้งความมัน่ใจใหก้บั
ผูบ้รโิภคมากขึน้ และสิง่หนึ่งทีข่าดไม่ได ้คอื การยนืยนัดว้ยประสบการณ์ผูใ้ชใ้นรูปแบบของวดิโีอ
,เอกสาร เพื่อตอกย ้าความมัน่ใจใหม้ากขึน้ 

 
 ผูมุ้่งหวงัท่ีเป็นนักธรุกิจ 

กลุ่มเป้าหมายกลุ่มนี้มกัจะมองเรื่องของรายไดต้่อการลงทุนเป็นหลกั ค าถามของคนกลุ่มนี้มกัจะ
เกีย่วขอ้งถงึเรื่องของเงนิลงทุนเท่าไหร่ จะมแีผนกลยุทธว์ธิที างานอย่างไร และผลตอบแทนกลบัมาเป็น
อย่างไร คุม้ค่าหรอืไม่กบัการทีล่งทุนลงแรงไป  

การเจาะกลุ่มเป้าหมายทีเ่ป็นนกัธุรกจิจะตอ้งเน้นการน าเสนอ เรื่องของแผนการตลาด,ระบบ
ความส าเรจ็และตวัอย่างผูป้ระสบความส าเรจ็เงนิแสน เงนิลา้น เพื่อสรา้งแรงจูงใจใหก้บันกัธุรกจิมาเขา้
ร่วมเครอืขา่ยกบัเรา 
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2. เลือกใช้อาวธุให้เหมาะ (เลือกช่องทางการตลาด) 
หากจะหย่อนเบด็เพื่อจบัปลา กจ็งอย่าลมืพจิารณาประเภทของเหยื่อ เพราะปลาแต่ละชนิดกก็นิ

เหยื่อทีแ่ตกต่างกนัไป เฉกเชน่เดยีวกนักบั การเลอืกชอ่งทางการตลาดออนไลน์ใหเ้หมาะกบั
กลุ่มเป้าหมาย เชน่กนั ทางเลอืกชอ่งทางการตลาดออนไลน์ในปจัจุบนัมหีลากหลาย ทีน่ิยมกนัในปจัจุบนั
มชีอ่งทาง คอื อเีมล,แชท,เวบ็บอรด์,Socail Network  

ชอ่งทางการตลาดออนไลน์ดงักล่าวขา้งตน้ลว้นแลว้แต่สามารถใชไ้ดก้บักลุ่มเป้าหมายที่
หลากหลาย แต่สิง่ส าคญั คอื การเลอืกเนื้อหาใหเ้หมาะกบักลุ่มเป้าหมายนัน้ๆ เชน่ หากเราจะเลอืกท า
ตลาดออนไลน์กบักลุ่มวยัรุ่นผา่นทาง Socail Network ในทีน่ี้ขอยกตวัสุดฮติ คอื Facebook เรากจ็ะตอ้ง
เน้นเนื้อหาทีแ่ปลกใหม่ ตรงใจ โดนกบัความเป็นวยัรุ่นยุคนี้ หรอื การเลอืกใชเ้วบ็บอรด์ทีเ่กีย่วขอ้งกบั
โรคเบาหวานเพื่อท าตลาดสนิคา้ประเภทเสรมิอาหาร เป็นตน้ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

3. ตามเกบ็ (วิเคราะหผ์ลท่ีได้) 
หลงัจากทีเ่สรจ็สิน้ภาระกจิในแต่ละครัง้ งานเรายงัไม่จบครบั ยงัมสี่วนส าคญัทีห่ลายทเีรา

มองขา้มไป นัน่คอื “การตามเกบ็” ตามเกบ็ในทีน่ี้ นอกจากเกบ็ผลทีไ่ดจ้ากงานเราแลว้ยงัตอ้งตามเกบ็
ขอ้มูลเรื่องของ การคุม้ค่าของการลงทุน เราลงทุนทัง้เงนิ ทัง้กาย ใจ เวลา สิง่ทีไ่ดม้าหากไม่คุม้ค่า เราก็
ทอ้ครบั เพราะ เราตอ้งยอมรบัวา่ นี้คอืธุรกจิ ครบั สิง่ทีท่ าไดง้่ายทีสุ่ด คือ ลองคิดดคูรบัว่าเราลงทุน
ในการท าตลาดออนไลน์เป็นเงินเท่าไร และได้ผลประโยชน์กลบัมาเท่าไหร ่คดิเป็นกีเ่ปอรเ์ซนต ์
เดอืนหน้า เราจะท าเพิม่อกีกีเ่ปอรเ์ซนต ์เครื่องมอืทีย่งัคงคลาสกิและใชไ้ดต้ลอด คอื การเขยีนบญัชรีบั
จ่ายอย่างง่าย 
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การใช้เวบ็ไซต ์Richtimeteam เพ่ือท าการตลาดออนไลน์อย่างมีประสิทธิภาพ 
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หลกัส าคญั 
1. การน ารา้นคา้ ไปโปรโมท โดยการเลอืก Url landing plate ทีโ่ดนใจกลุ่มเป้าหมาย 
2. ใชช้อ่งทางการตลาดทุกชอ่งทาง 
3. การตดิตามผล 
4. การประเมนิผล 

** Url landing plate คือ หน้าเพจท่ีใช้ปิดการขาย 
 
การท าการตลาดออนไลน์สไตล ์Richtimteam 
กลุ่มเป้าหมาย – ผูบ้ริโภค 
 

1. วิเคราะหก์ลุ่มเป้าหมาย –  ผูบ้รโิภคมกัจะสนใจในเรื่องของผลติภณัฑ ์ดงันัน้ เนื้อหาและ
รูปแบบจะเน้นเรื่องของสรรพคุณของผลติภณัฑ์/จุดเด่น/ชว่ยเรื่องอะไร เชน่ ความงาม/
สุขภาพ เป็นตน้  

ยกตวัอย่างเชน่ 
 กลุ่มเป้าหมาย – อายุ 30-40 ปี/รบัราชการ/รกัสุขภาพและชอบดื่มกาแฟ 

 
 
 
 
 
 
 

 
 

2. เลอืก Url landing page ทีเ่หมาะกบักลุ่มเป้าหมาย ในเวบ็ โดยเลอืกหน้าในหมวดหมู่สนิคา้
เมนูดา้นซ้าย 
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จากนัน้ Copy Url ในหน้า Page สนิคา้นัน้ๆ ดงัตวัอย่างดา้นล่าง 
 
http://www.richtimeteam.com/productDetail.php?key=4hSJOOzYmOVlABppsn0z1mc
zGrpJgY&idprd=38&ref=1   
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
3. น าไป Post ตามชอ่งทางทางการตลาดทีแ่นะน าไวเ้บือ้งตน้ เชน่ เวบ็บอรด์,อเีมล,Facebook 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ตวัอย่างการน า Url ไปโพสท่ี Facebook โดยการใช้ข้อความจงูใจให้คล๊ิกลิงคม์าท่ี Web เรา 

http://www.richtimeteam.com/productDetail.php?key=4hSJOOzYmOVlABppsn0z1mczGrpJgY&idprd=38&ref=1
http://www.richtimeteam.com/productDetail.php?key=4hSJOOzYmOVlABppsn0z1mczGrpJgY&idprd=38&ref=1
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การท าการตลาดออนไลน์สไตล ์Richtimteam 
กลุ่มเป้าหมาย – นักธรุกิจ 

1. วิเคราะหก์ลุ่มเป้าหมาย – เน้นผูท้ีส่นใจเรื่องของการสรา้งรายไดผ้า่นธุรกจิ ดงันัน้เนื้อหา
จะมุ่งเน้นไปในเรื่องของแผนธุรกจิและวธิที างานเพื่อประสบความส าเรจ็ 

ยกตวัอย่างเชน่ – กลุ่มเป้าหมายเป็นคนวา่งงาน อายุ 25-40 ปี ชอบอาชพีอสิระ ชอบ
เล่นอนิเตอรเ์น็ต เป็นตน้ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

2. เลอืก Url landing page ทีเ่หมาะกบักลุ่มเป้าหมาย ในเวบ็ โดยเลอืกทีเ่มนูหลกั คอื “แผน
ธุรกจิ” จะไดห้น้าดงัตวัอย่างดา้นล่างนี ้
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

3. น าไป Post ตามชอ่งทางทางการตลาดทีแ่นะน าไวเ้บือ้งตน้ เชน่ เวบ็บอรด์,อเีมล,Facebook 
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การตามเกบ็หรือการวิเคราะหผ์ล 
 หลงัจากทีท่ าตลาดในชอ่งทางต่างๆแลว้สิง่ส าคญั คอื เราตอ้งรูว้า่สิง่ทีเ่ราท าไปไดผ้ลกลบัมา
อย่างไร ในเชงิธุรกจิพูดง่ายๆวา่ลงทุนไปแลว้คุม้หรอืเปล่า ระบบรา้นคา้ออนไลน์ Richtimeteam ไดส้รา้ง
ระบบตรวจสอบเบือ้งตน้ใหก้บัทุกท่านไดใ้ชง้านง่ายๆดงันี ้
 
วิธีท่ี 1 
 การตรวจเชค็จากหน้าร้าน โดยดูทีก่รอบรายงานสถติใินดา้นขวาสุดหน้าเพจแรกของเวบ็ 
richtimeteam ทีป่รากฎใหเ้หน็ดงัภาพ 

รายการส าคญั คอื “ผูเ้ย่ียมชม” รา้นเรามมีากน้อยแค่ไหน สถตินิี้จะ
นบัตัง้แต่วนัทีเ่ราเปิดรา้น และทีส่ าคญัอกีอย่าง คอื เรื่องของการ
ติดต่อ ผา่นรา้นเรามกีีเ่รื่อง ซึ่งเราจะไดร้ายชือ่/เบอรโ์ทร/และความ
สนใจ (ซึ่งเราสามารถจะเขา้ไปดูไดท้ีร่ะบบหลงัรา้น จะกล่าวถงึอกีใน
ภายหลงั) และรายการทีส่ าคญัอกีหนึ่งอย่าง คอื ยอดสัง่ซ้ือ หมายถงึ 
การสัง่ซื้อสนิคา้ผา่นหน้ารา้นเรา โดยรายละเอยีดใบสัง่ซื้อเราสามารถ

เขา้เชค็ไดท้ีห่ลงัรา้น เพื่อตดิต่อกลบัและจดัการกบัลูกคา้ได ้
 
วิธีท่ี 2 
 การเข้าไปตรวจสอบในหลงัร้าน โดยการ login เขา้ระบบหลงัรา้นตรงเมนูระบบสมาชกิ ดงั
ภาพ  
 
 
 
 
 

ส าหรบัรหสัรา้นและรหสัผา่น เราจดัส่งไปใหต้ัง้แต่ตอนสมคัรรา้นคา้ออนไลน์ครัง้แรกแลว้ครบั 

แต่ถา้ลมืสามารถส่งเลขรา้นและชือ่มาที ่tonypuy2009@hotmail.com ไดค้รบัผมจะจดัส่งไปใหด้ว้ย

ความยนิด ีหลงัจาก login ไปทีห่ลงัรา้น ใหท้่านคลิก๊ทีแ่บนเนอรด์งัภาพดา้นล่าง 

 

 

 

 

 

 

mailto:tonypuy2009@hotmail.com
http://www.richtimeteam.com/member/webstat.php
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จะเขา้สู่หน้าเวบ็ดา้นล่าง ซึ่งท่านจะทราบถงึลิงคท่ี์ถกูคลิกเข้ามา หมายถงึ แหล่งทีม่าของที่

เชือ่มต่อมาถงึเวบ็ของเรา พูดง่ายๆ คอื แหล่งทีเ่ราไปโปรโมทเวบ็ไซตไ์วน้ัน่เอง ซึ่งขอ้มูลเหล่านนี้จะบ่ง

บอกถงึประสทิธภิาพของการโปรโมทเวบ็ไดเ้ป็นอย่างด ีเราสามารถวเิคราะหต์่อไดว้า่ แหล่งโปรโมทใดที่

มปีระสทิธภิาพมากๆ เราจะได้ทุ่มทรพัยากร  แรงกาย แรงใจ แรงเงินไปอย่างถกูจดุ 

 

 

การติดตามผลแบบต่อเน่ือง 
 เมื่อกล่าวถงึระบบหลงัรา้นของรา้นคา้ Richtimeteam เราหลกีเลีย่งไม่ไดท้ีจ่ะกล่าวถงึหลกัส าคญั
ในเรื่องของการตดิตามผล โดยการใชเ้มนู รายช่ือผูส้นใจติดต่อ-สอบถามผา่นเวบ็ของคณุ Richtime 
Network และ ข้อมูลสัง่ซ้ือสินค้าออนไลน์จากร้านค้าของคณุ 
  
ข้อมูลสัง่ซ้ือสินค้าออนไลน์จากร้านค้าของคณุ 
 
 
 
 
 
 
 
 



                                                                                      เอกสารใช้ในการอบรม บริษทั ริชไทม เน็ตเวิรค์ จ ากดั 

10 
 

เมนูนี้จะท าใหเ้ราทราบ ชือ่-สกุล/เบอรต์ดิต่อและราคารวม และเรายงัสามารถคลิก๊ในเมนู“รายละเอียด” 
เพื่อเขา้ไปดูใบสัง่ซื้อชัว่คราวดงัรูปดา้นล่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

เราสามารถด าเนินการต่อโดยการน าไปสัง่ซื้อสนิคา้และเกบ็เป็นหลกัฐานได ้โดยการพมิพใ์บสัง่
ซื้ออกมาได ้

รายช่ือผูส้นใจติดต่อ-สอบถามผา่นเวบ็ของคณุ Richtime Network 
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เมื่อคลิก๊เมนู “รายละอยีด” จะพบกบัภาพดา้นล่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

คุณจะไดร้ายชือ่ / อเีมล / เบอรโ์ทร / เวลาตดิต่อ / และเรื่องทีต่อ้งการตดิต่อจะเป็นแนวทางให้
เราตดิตามลูกคา้ไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพ 

 
ท่ีเหลือกคื็อหน้าท่ีคณุๆๆๆและกค็ณุแล้วละครบั  
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การใช้เครื่องมือเสริมในการท าตลาดแบบออนไลน์และออฟไลน์  
ผา่นเมนูข้อมูลประกอบการท าธรุกิจ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
เราสามารถดาวน์โหลดเครื่องมอืเพื่อใชส้นบัสนุนการท างานทัง้แบบออนไลน์และออฟไลน์ ไม่วา่

จะเป็นเอกสาร โบรช์วัร/์ไฟลเ์สยีง หรอืแมก้ระทัง่เครื่องมอืเสรมิสรา้งการเรยีนรูเ้พื่อการพฒันาตวัเองให้
ประสบความส าเรจ็ ลองเขา้ไปใชง้านดูครบั 
 
การเรียนรู้แบบไม่รู้จบผา่นระบบหลงัร้าน 
 ถา้หากอยากส าเรจ็จงอย่างหยุดการเรยีนรู ้กบัระบบหลงัรา้นของเราไม่วา่จะเป็นในรูปแบบ
วดีโีอ/เอกสาร หรอืการแลกเปลีย่นเรยีนรูผ้า่นระบบ Webboad 
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บทสรปุเพ่ือความส าเรจ็ 
 
ทัง้หมดทีก่ล่าวมานี้ คอื การใชร้า้นคา้ออนไลน์อย่างมปีระสทิธภิาพทัง้นี้หาก เราอ่าน คดิ แต่

ขาดการกระท าย่อมจะไม่เกดิผลใดๆตามมาดงันัน้สิง่ส าคญั คอื การลงมอืท าๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆ
ท าแมจ้ะไม่เขา้ใจ ท าแมจ้ะสงสยั ท าแมจ้ะไม่พรอ้ม ผมรบัรองวา่ท่านสามารถสมัผสัถงึความส าเรจ็ได้
แบบ 100% แน่นนอน 

ผมแถมใหน้ิดหนึ่งครบัหบัหวัใจส าคญัในการท าออนไลน์ใหป้ระสบความส าเรจ็มขี ัน้ตอนดงันี ้
หลกัส าคญั 

1. การน ารา้นคา้ ไปโปรโมท โดยการเลอืก Url landing plate ทีโ่ดนใจกลุ่มเป้าหมาย 
2. ใชช้อ่งทางการตลาดทุกชอ่งทาง 
3. การตดิตามผล 
4. การประเมนิผล 
5. ท าๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆๆ(อย่าลืมข้อน้ีครบัส าคญัมากกกกกก) 

** Url landing page คือ หน้าเพจท่ีใช้ปิดการขาย 
 
หากมีข้อสงสยัเพ่ิมเติมติดต่อผมได้ตามช่องทางต่างๆดงัน้ี 
 
ภาสกร  ผยุพงษ์ (โทน่ี) 
รองประธานกรรมการบจก.ริชไทม เน็ตเวิรค์ 
 
มอืถอื 086-3789208 (เวลา 13.00 – 20.00 น.) 
อเีมล tonypuy2009@hotmail.com 
Facebook : Zen satori 
 
 

การกระท า คือ พลงัแห่งความส าเรจ็ 
ขอความส าเรจ็และสติปัญญาจงก่อเกิดแด่ผู้ลงมือกระท า 
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